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Descentralizăm marketingul  

din comerțul online printr-un model transparent 
și colaborativ, bazat exclusiv pe modelul  

Cost per Vânzare 
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Email: investors@2performant.com 

Tel: +40 374 996 354 

CONTACT: 

 

INFORMAȚII DESPRE VALORILE MOBILIARE 

 

 

INFORMAȚII EMITENT 

 

 

 

 

Capital subscris și vărsat         1,303,304.30 lei 

Piața pe care se tranzacționează valorile mobiliare SMT AeRO Premium 

Număr total acțiuni 13,033,043 

Simbol 2P 

 

 

INFORMAȚII DESPRE EMITENT 

Nume 2Performant Network S.A. 

Cod fiscal RO26405652 

Număr înregistrare Registrul  

Comerțului 

Sediu social 

 

J40/493/2010 

Bulevardul Corneliu Coposu Nr. 6-8, 
Clădirea Unirii View, Etajul 2, (biroul) 
ResCo-working09, Sector 3, București, 
România 

 

INFORMAȚII DESPRE ACEST RAPORT OPERAȚIONAL 

Tipul raportului Raportul Operațional T4 2025 

Pentru exercițiul financiar 01.10.2025 – 31.12.2025 

Data publicării 14.01.2026 
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SCRISOARE CEO 
Stimați investitori, 

Mă bucur să vă spun că în ultimul trimestru din 
2025 creșterea noastră din septembrie s-a 
accelerat.  
 
Ecosistemul BusinessLeague.com a generat în 
ultimele 3 luni 704,775 de vânzări (+12% YoY) în 
valoare totală de €43,489,949 plus TVA (+2.52% 
YoY). 
Comisionul din vânzări al platformei (principala 
sursă de venit 2P, pe lângă abonamentele lunare) 

a fost de €803,022, în creștere cu 7.41% față de 2024, în vreme ce bugetele de 
marketing intermediate de platforma noastră (comisioanele afiliaților) au fost de 
€2,654,189, în creștere cu 5.37%. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Distribuția “amestecată” a creșterilor se datorează unor reașezări importante din 
ecosistem datorate atât contextului general, dar și cel specific industriei, plus unor 
schimbări majore în abordarea de piață a 2Performant din 2025. 
 

Toate aceste creșteri se compun într-o valoare adăugată semnificativ mai mare pe 
care o aducem utilizatorilor și clienților noștri, într-o perioadă în care industria locală 
de ecommerce are nevoie de soluții noi la o problemă din ce în ce mai mare: alocarea 
eficientă a bugetelor de marketing.  
 

Este important de menționat că am obținut aceste rezultate într-un trimestru în care 
am operat o restructurare importantă a echipei și am redesenat practic “din mers” 
strategia companiei.  
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747,617704,775
803,022
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NUMĂR VÂNZĂRI                                 VALOARE COM REȚEA

T4 2024 T4 2025

https://bvb.ro/FinancialInstruments/Details/FinancialInstrumentsDetails.aspx?s=2P
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După 2 ani agitați de muncă, investiții și adaptare constantă la un climat intern și 
extern plin de neprevăzut, intrăm în 2026 cu dreptul - cu o echipă mult mai eficientă 
și întărită recent prin promovarea Anei Opriță ca Deputy CEO și recrutarea Mihaelei 
Bourceanu pe pozița de COO. În plus, optimizările importante operate în ultimii ani la 
modelul de business au demonstrat că acesta funcționează atât pentru noi cât și 
pentru utilizatorii noștri.  
 

Cel mai important este însă că platforma noastră a ajuns la maturitate.  
 

Astăzi, suntem proprietarii unei tehnologii care livrează milioane de vânzări pe piața 
din România, catalizând un ecosistem local de 5.689 de afiliați care au generat 
împreună vânzări de €137,107,411 (plus TVA) către un portofoliu de 876 de magazine.   
 

Suntem pregătiți să lansăm BusinessLeague.com pe o piață avansată.  
 

Am ales Irlanda ca piață pe care ne propunem să construim o poziție semnificativă în 
următorii 2 ani. Mă bucur să vă spun că începând cu 19 ianuarie avem un Country 
Manager în această țară: Manus Ó Dálaigh. Prima etapă - un proiect pilot de 3 luni la 
finalul cărora ne propunem să atingem borna de 1.000 de vânzări generate pe piața 
din Irlanda. Ulterior validării oportunității vom decide împreună cu el strategia pentru 
a atinge țintele propuse pentru finalul lui 2027 pentru această piață.  
 

Le regăsiți defalcate trimestrial în Bugetul Ajustat pe 2025-2027 publicat în 
octombrie.  
 

Intrarea pe piața din Irlanda este și principala miză a majorării de capital de 6,25 
milioane lei pe care o vom demara în curând pe piața AeRO, alături de Tradeville SA 
- cel mai mare broker de retail activ pe Bursa de Valori București.  
 

Pe 29 ianuarie va avea loc BusinessLeague Awards Gala 2026, evenimentul care 
adună anual cei mai buni oameni de ecommerce și performance marketing din 
România, alături de partenerii și membrii echipei 2Performant.  
 

M-aș bucura să mă întâlnesc cu cât mai mulți investitori acolo.  
 

Închei cu invitația de a parcurge în continuare analiza detaliată a rezultatelor 
operaționale din trimestrul 4 2025, realizată de echipa noastră financiară. În câteva 
zile vom publica calendarul de raportare pentru 2026 al cărui prim punct important 
va fi, în a doua parte a lunii februarie, Raportul preliminar al rezultatelor financiare pe 
anul trecut.  
 
Vă mulțumesc pentru încredere.  
 
 

Dorin Boerescu  

CEO & Președinte al Consiliului de Administrație 

http://businessleague.com/
https://www.linkedin.com/in/manus-%C3%B3-d%C3%A1laigh-ba4365144/
https://bvb.ro/info/Raportari/2P/2P_20251028165642_Buget-2025-2027-RO.pdf
https://bvb.ro/info/Raportari/2P/2P_20251028165642_Buget-2025-2027-RO.pdf
https://luma.com/gala2026
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SCRISOARE DEPUTY CEO 
 

Stimați investitori, 

De multe ori, cele mai importante semnale dintr-un 
business nu vin din momentele de creștere liniară, ci din 
felul în care compania performează atunci când piața 
devine mai scumpă, mai aglomerată și mai competitivă. 
În 2025, ecommerce-ul a continuat să crească, dar această 
creștere a venit cu o realitate dură: traficul din ce în ce mai 
scump, atenția consumatorului fragmentată, iar eficiența 
a devenit mai importantă decât expansiunea. 

În acest context, T4 a fost un test al modului în care funcționează modelul nostru 
în condiții de presiune ridicată.       

În T4 2025, platforma a valorificat eficient sezonul de vârf, reflectat într-o creștere 
cumulată de 36.85% a primelor cinci categorii față de T3, cu Fashion ca principal 
motor de volum. Această evoluție confirmă capacitatea platformei de a scala 
vânzările în segmente mature, unde colaborările dintre magazine și specialiștii în 
marketing sunt deja validate operațional. Performanța a fost susținută de 
stabilitatea infrastructurii tehnice care a permis concentrarea pe optimizare și 
conversie în perioadele cu presiune comercială ridicată. 

Contextul actual al comerțului electronic face ca performanța să fie esențială. 
Costurile per click continuă să crească, iar presiunea exercitată de jucători mari, cu 
bugete semnificative, reduce marjele și predictibilitatea pentru multe magazine 
online. În acest mediu, modelul nostru exclusiv bazat pe performanță, cost per 
vanzare, devine un diferențiator strategic: comercianții plătesc doar atunci când 
vând, eliminând riscul investițiilor ineficiente în trafic. 

Un astfel de model poate funcționa doar atunci când participanții își cunosc foarte 
bine rolul și pot susține riscul asociat performanței. Rezultatele din T4 reconfirmă 
faptul că platforma noastra poate pune la dispozitia magazinelor această expertiză: 
parteneri care înțeleg conversia, comportamentul de cumpărare și scalarea 
campaniilor și care pot livra rezultate în mod repetat. Această competență este 
unul dintre cele mai greu de replicat avantaje ale BusinessLeague in digital 
marketing pentru ecommerce. 

Privind către începutul lui 2026, prioritatea este accelerarea proceselor de vânzări, 
astfel încât să ajungem rapid la un număr cât mai mare de eShop-uri relevante. 
Primele demersuri în Irlanda, detaliate în scrisoarea CEO, reprezintă un pas 
important în validarea internațională a modelului nostru și a capacității de replicare 
a execuției comerciale. 
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În paralel, vom continua să creștem lichiditatea marketplace-ului, prin 
consolidarea și extinderea relațiilor dintre magazine și specialiștii în marketing. 
Credem că valoarea pe termen lung nu vine doar din numărul de participanți, ci 
din densitatea și calitatea colaborărilor active, susținute de transparență, reguli 
clare și un produs care reduce fricțiunea operațională. 

T4 2025 a confirmat robustețea modelului nostru într-un context de presiune 
ridicată. În 2026, ne concentrăm pe scalare și focus în execuție. 

 

Cu stimă, 

 

  Ana Opriță 

  DEPUTY CEO 
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5,540 
6,132 

7,030 
7,301 
7,943 

10,113 
10,298 
10,544 

12,008 
15,510 
16,002 
16,099 
16,594 

25,240 
25,366 

33,844 
35,072 
35,319 

59,211 
77,247 

 -  10,000  20,000  30,000  40,000  50,000  60,000  70,000  80,000  90,000

petmart.ro
flip.ro

automobilus.ro
scule365.ro
kitunghii.ro
answear.ro

flanco.ro
petmax.ro

bestvalue.eu
noriel.ro
litera.ro
otter.ro

aronia-charlottenburg.ro
carturesti.ro

librarie.net
springfarma.com

elefant.ro
drmax.ro

bookzone.ro
fashiondays.ro

5,462 
6,676 

8,258 
9,442 
9,633 

13,109 
14,746 

16,817 
16,877 
17,388 
18,022 

22,119 
23,566 

25,921 
26,802 

38,985 
43,344 

50,281 
60,813 

153,813 

 -  20,000  40,000  60,000  80,000  100,000  120,000  140,000  160,000  180,000

MO.MARKETING@2
Selltoro

CashClub
ivanc.emanuelICE

Delupe
klikads.ro2

Dateio
Tipli.ro
klikads

OberstBV
expandeo

MO.MARKETING@1
INGBazar
M.Catalin

WPDmarketing.ro
klikads.ro

productXL.com
pricealert

SHOPIA
BigConvert.com

Top 20 Magazine Online după Numărul de Vânzări 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Top 20 Afiliați după Numărul de Vânzări 
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Books
26.1%

Fashion
18.7%

Pharma
13.1%

Beauty
7.4%

Electronics IT&C
7.2%

Others
27.5%

Top 5 Categorii  după Număr de Vânzări

Top 5 Categorii Număr de vânzări

Books 183,868 

Fashion 131,723 

Pharma 92,020 

Beauty 52,328 

Electronics IT&C 50,785 

Others 194,051 

Top 5 Categorii Valoare vânzări

Electronics IT&C               10,433,610 € 

Fashion                8,807,134 € 

Books               4,544,469 € 

Pharma                  3,010,351 € 

Beauty                2,534,385 € 

Others               14,159,999 € 

Books
10.4%

Fashion
20.3%

Pharma
6.9%

Beauty
5.8%Electronics IT&C

24.0%

Others
32.6%

Top 5 Categorii  după Valoare Vânzări

CATEGORII DOMINANTE DE PRODUSE COMERCIALIZATE ÎN 
BUSINESSLEAGUE 

 

În T4 2025 top 5 categorii în platformă rămâne neschimbat, însă, influența Black 
Friday și a sezonului de cumpărături de iarnă schimbă ordinea acestora din punct 
de vedere al numărului de vânzări, categoria Fashion depășind Pharma. Numărul 
total de vânzări generate de aceste cinci categorii a crescut cu 36.85% față de T3, 
reflectând perioada cea mai prolifică din an și colaborările din ce în ce mai eficiente 
cu afiliații de top. În ceea ce privește valoarea vânzărilor, se păstrează aceeași ordine 
ca în trimestrul anterior, categoria Electronics IT&C dominând top-ul datorită valorii 
mari a produselor comercializate, urmată de Fashion. 
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 -  10,000  20,000  30,000  40,000  50,000  60,000

litera.ro

carturesti.ro

librarie.net

elefant.ro

bookzone.ro

16,002 

25,240 

25,366 

35,072 

59,211 

Top 5 Magazine

Număr vânzări

MAGAZINELE ȘI PRODUSELE CU CELE MAI BUNE REZULTATE 

Această secțiune sintetizează performanța comercială din T4 2025, prin evidențierea 
top 5 comercianți și top 10 produse pe fiecare categorie din ecosistemul 
BusinessLeague.com – indicatori relevanți pentru dinamica vânzărilor și preferințele 
de consum. O scurtă analiză a acestora indică un profil de cumpărător preponderent 
feminin, cu un interes crescut pentru produse destinate femeilor și copiilor, tendință 
vizibilă în categoriile și produsele din top (cu excepția segmentului Books). 

 

 

          Cărți 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Titluri Număr de vânzări 

*Cel mai bogat om din Babilon. Secretele succesului universal 1,482  

*Cafea cu mirodenii și iubire 1,045  

*Nu mă poți răni - David Goggins 984  

*Marcus Aurelius - Meditații 915  

*Atomic Habits. O cale ușoară și eficientă de a-ți forma obiceiuri bune și a 
scăpa de cele proaste 

903  

*Teoria Let Them. Un instrument revoluționar care a cucerit milioane de 
oameni. Ediția a II-a 871  

*Clătite cu căpșuni și dragoste 854  

*Fearless. Deznodământul 819  

*Caiet Izzie de Matematică A4 (cu Formule) 806  

*Povești muzicale. Spărgătorul de nuci. Carte cu sunete 782  
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          Modă 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Produse 
  

Număr de vânzări 
  

*Ghete damă Eugenio Negre 319  

*Cizme FLAVIA PASSINI negre, MX872, din piele întoarsă 281  

*Ghete damă Eugenio Negre 2 274  

*Ghete FLAVIA PASSINI negre, 7312, din piele întoarsă 241  

*Ghete de piele întoarsă cu segment din material textil Classic Mini Dipper 227  

*Adidași bărbați casual negri 444 214  

*Ghete FLAVIA PASSINI negre, 75002, din piele naturală 207  

*Ghete damă Hankrik Negre 2 207  

*Ghete FLAVIA PASSINI maro, DX727, din piele naturală 205  

*Ghete FLAVIA PASSINI bej, 75002, din piele naturală 199  

 

  

 

 

 

 

 -  10,000  20,000  30,000  40,000  50,000  60,000  70,000  80,000

tezyo.ro

depurtat.ro

answear.ro

otter.ro

fashiondays.ro

2,534 

4,999 

10,113 

16,099 

77,247 

Top 5 Magazine

Număr vânzări
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          Produse farmaceutice  

 

 

 

 

Produse 
  

Număr de vânzări 
  

*Cadou Spring șervețele umede cu lavandă 23,352  

*Săpun Lavandă Spring 18,767  

*Șervețele umede Pure, 56 bucati, Huggies 10,703  

*Tonico Forte 10 ml, tonic pentru organism, 10 flacoane, Benesio 3,276  

*INTRAFIX® Primeline Classic 2,320  

*Fortifikat Forte, 825 mg, 30 capsule, Terapia 2,029  

*Magneziu Bisglicinat Premium, 60 capsule, Boost4Life 1,767  

*Magneziu Bisglicinat, 30 capsule, Cosmo Pharm 1,746  

*Pachet Magneziu + B6, 50+10 comprimate, Beres 1,741  

*Sirop pentru eliminarea paraziților intestinali, 60ml, Nikvorm 1,536  

 

 

 

 

 

 -  10,000  20,000  30,000  40,000

eumed.ro

liki24.ro

pfarma.ro

springfarma

drmax.ro

3,140 

4,628 

5,105 

33,844 

35,319 

Top 5 Magazine

Număr vânzări
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            Beauty   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Produse 
  

Număr de vânzări 
  

*Celebrity Secret Beauty Bag Beauty 10,782  

*Rituals Produse pentru dus si exfoliere Gel de dus spumant Ritual of 
Ayurveda 200 ml 2,955  

*Aperol Lichior Aperitivo 1000 ml 2,275  

*Vecchia Romagna Brandy Etichetta Nera 1000 ml 2,243  

*Rituals Seturi Set de îngrijire corporală The Ritual Of Sakura 245 ml 1,286  

*Pilă Profesională pentru unghii Long-Lasting Cupio 100/150 1,209  

*Pilă profesională pentru unghii Cupio din lemn 100/180 1,067  

*Pilă semiluna Staleks NFE-40-100/180 1,059  

*Pilă Unghii Semiluna granulația 100/180 - SensoPRO Milano 1,002  

*Pilă Unghii Semiluna granulația 150/180 - SensoPRO Milano 953  
 

 -  2,000  4,000  6,000  8,000  10,000  12,000

fragranza.ro

notino.ro

cupio.ro

kitunghii.ro

bestvalue.ro

3,457 

4,263 

5,473 

7,943 

12,008 

Top 5 Magazine

Număr vânzări
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          Electronice IT&C 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Produse 
  

Număr de vânzări 
  

*Mufă RJ45 UTP/ FTP cu 8 pini 8P8C, CAT5E, TEL0004A 9,713  

*Conector neecranat Pass Through RJ45 CAT 6E, TEL0072 5,806  

*Surub autoforant pentru tabla de 0.50 mm K2 Systems 1005207, 6 x 25 mm 3,200  

*Tag de proximitate PROGRAMABIL, RFID 125 Khz, IDT-2000EM-RW 3,347  

*Tag de proximitate Electra TAG.ELT.000, RFID, IP 65, programabil 2,084  

*Cartelă interfon Electra, TAG.ELT.000 1,472  

*Mufă alimentare tata C01 1,010  

*iPhone 13 871  

*Cafea Boabe Lavazza Crema e Aroma, 1 Kg 720  

*Mufă alimentare camere 12V, conector TATA, cu șurub, DCM 713  

 -  2,000  4,000  6,000  8,000  10,000

evomag.ro

spy-shop.ro

a2t.ro

flip.ro

flanco.ro

3,856 

4,199 

4,731 

6,132 

10,298 

Top 5 Magazine

Număr vânzări
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SURSELE DE TRAFIC 

 

Trimestrul 4 menține structura surselor de trafic dominante, cu o creștere de 
32.96% a numărului de vânzări generate prin acestea comparativ cu trimestrul 
anterior. 

 

 

 

                                                             

 

 

 

 

 

 

 

 

 

DISTRIBUȚIA MOBIL / DESKTOP A VÂNZĂRILOR DIN BUSSINESLEAGUE 

Distribuția este calculată pentru toate cele 704.775 de vânzări generate prin 
platforma BusinessLeague în intervalul: 1 octombrie - 31 decembrie 2025. 

 

 

 

 

65.8%
9.4%

9%

15.8%

Top 3 Surse de Trafic după Număr Vânzări

Google Shopping Ads (CSS)

Cashbacks

Coupons/Vouchers

Altele

Surse de Trafic Număr Vânzări Valoare Vânzări

Google Shopping Ads (CSS)                        463,872            26,508,311 € 

Cashbacks                           66,188             3,890,818 € 

Coupons/Vouchers                           63,225              4,798,114 € 

Altele                           111,490             8,292,706 € 

19,533 18,604 18,633 18,363 21,061 

9,334 11,266 

77,153 
72,310 75,313 72,995 

86,119 

65,636 
75,939 

MONDAY TUESDAY WEDNESDAY THURSDAY FRIDAY SATURDAY SUNDAY

Distribuția vânzărilor online pe zilele săptămânii 

Desktop Mobile
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Distribuția vânzărilor online pe ore

Desktop Mobile

75%
525,465 

17%
116,794 

9%
62,516 

Număr Vânzări

Mobile Desktop Unknown

69%
29,790,805 € 

21%
9,281,813 € 

10%
4,417,331 € 

Valoare Vânzări
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DESPRE 2PERFORMANT 
 Suntem prima companie de tehnologie 
listată la Bursa de Valori București - un 
business construit cu viziunea clară că 
marketingul poate fi una dintre primele 
industrii 100% colaborativă, transparentă 
și bazată exclusiv pe rezultate. 

 Platforma pe care o dezvoltăm 
conectează magazinele online cu 
specialiștii în marketing printr-un model 
simplu și corect: publicitate la Cost Pe 
Vânzare. Prin tehnologia dezvoltată de noi 
sute de magazine online colaborează cu 
mii de specialiști în marketing într-un mod 
intuitiv, pentru că am automatizat toate 
procesele care țin de partea legală, 
comercială, atribuire, facturare și încasare. 
Practic, eliminăm birocrația din marketing 
și oferim un sistem unic de colaborare 
între antreprenori în marketing și 
antreprenorii din e-commerce. 

În 2024 am transformat afilierea într-o 
competiție BusinessLeague.com - un 
campionat de e-commerce unde 
performanța se măsoară în vânzări reale, 
nu în impresii sau like-uri. Este un 
ecosistem gamificat, unde magazinele 
online și afiliații concurează, cresc și se 
dezvoltă împreună. 

Până la finalul anului 2025 am facilitat un 
număr de peste 15.9 milioane de vânzări, 
în valoare de 803 milioane euro, pentru 
mii de branduri din România, Bulgaria și 
din ce în ce mai multe piețe europene. 

Suntem parte din Noua Economie. 
Credem în inovație, transparență și într-un 
model meritocratic în care orice 
antreprenor sau marketer talentat poate 
câștiga – indiferent de unde pornește. 

2Performant, liderul 
pieței de marketing 
afiliat din România, se 
listează la BVB 

2020 

De-a lungul timpului 

 
 

15.9 milioane 
vânzări online 

€ 

Vânzări în valoare de  
803 milioane Euro 

808 milioane 
click-uri 
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PREZENTAREA ACTIVITĂȚII PRINCIPALE
  
Modelul de business 2Performant - 2Performant este un marketplace care 
reunește antreprenorii din eCommerce cu profesioniștii din marketing digital, 
într-un model bazat doar pe cost per vânzare. Advertiserii – magazinele online 
– plătesc doar când vând. Marketerii – afiliații – sunt recompensați în funcție 
de performanța generată.  

 

 

 

 

 

 

 

 

Platforma este self-service, gamificată și orientată spre eficiență maximă. 
Funcționează în timp real, cu transparență totală.  Aceasta este formula unică 
găsită de noi pentru a ne ocupa locul din domeniul marketingului afiliat. 
BusinessLeague este un clasament al celor mai buni jucători din afiliere. 

 

AFFILIATE MARKETING  

Marketingul afiliat presupune promovare 
plătită la cost pe vânzare (cost per sale). 
Pentru branduri, marketingul afiliat este 
probabil cel mai eficient instrument de 
promovare și vânzare, iar pentru specialiști, 
este cea mai simplă modalitate de a câștiga 
venituri folosind timpul și competențele de 
digital marketing.  

Platforma BusinessLeague intermediază 
această relație, făcând-o simplă, corectă și 
bazată pe performanță. 
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ADVERTISERI / MERCHANTS 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

AFILIAȚI / MARKETERS 

Afiliații sunt utilizatorii platformei care promovează online ofertele 
advertiserilor cu care au intrat în relație de afiliere. Ei generează trafic 
targetat pentru magazinele online și sunt remunerați pe bază de performanță. 

Sursele de trafic folosite de aceștia sunt:  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Calitatea de advertiser este atribuită în general magazinelor care operează 
în mediul online. 

Printre advertiserii activi în platforma 2Performant se numără: 
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Pentru modalitatea de plată Pre-Pay, 2Performant a implementat 
funcționalitatea Direct-Debit, care automatizează procesul de alimentare al 
programului de afiliere, asigurând un flux neîntrerupt de vânzări.  

 

sistem de plată cu 
facturare săptămânală 

sau lunară 

sistem de plată în avans și 
alimentarea continuă a 

contului 

 

SURSE DE VENIT 
 

În cadrul activității de marketing afiliat, 2Performant generează venituri directe din 
patru surse: 

 

 

 

 

 

Suplimentar, advertiserii pot plăti taxe de promovare în rândul afiliaților, pentru a 
crește vizibilitatea în platformă, la evenimente offline sau în alte situații. 

Modelul de afaceri și competiția BusinessLeague permit atât afiliaților, cât și 
advertiserilor să primească recompense bazate pe succesul lor în categoriile în care 
participă. 

În plus, platforma generează și venituri indirecte, prin comisioanele plătite de 
advertiseri afiliaților, sume care tranzitează 2Performant și contribuie la rulajul total 
operat, susținând astfel dezvoltarea ecosistemului și consolidarea poziției companiei 
în piață.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

   

 

 

Platforma 2Performant permite două modalități de plată pentru companii 
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Un element cheie al modelului de business este diversitatea industriilor din care 
provin advertiserii activi în platforma 2Performant.com, precum: Fashion, Cărți și 
muzică, Produse de înfrumusețare, Electronice, Articole pentru copii, Casă și grădină, 
Sport și outdoor, Sănătate și îngrijire personală, printre altele.  

Această distribuție echilibrată reduce dependența companiei față de un singur sector 
și oferă stabilitate, mai ales în perioade economice dificile pentru anumite industrii.  

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

PONDERE COMISION DE REȚEA 

27% 

Primii 10 clienți 
reprezintă doar 27% 
din comisionul de 
rețea 2Performant. 

73% 

678 clienți compun 
73% din comisionul de 

rețea 2Performant. 
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