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Misiunea noastră este 

  descentralizarea bugetelor de marketing  

din comerțul online printr-un model transparent 
și colaborativ, bazat exclusiv pe rezultate 

măsurabile 
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Email: investors@2performant.com 

Tel: +40 374 996 354 

CONTACT: 

 

INFORMAȚII DESPRE VALORILE MOBILIARE 

 

 

INFORMAȚII EMITENT 

 

 

 

 

Capital subscris și vărsat         1,303,304.30 lei 

Piața pe care se tranzacționează valorile mobiliare SMT AeRO Premium 

Număr total acțiuni 13,033,043 

Simbol 2P 

 

 

INFORMAȚII DESPRE EMITENT 

Nume 2Performant Network S.A. 

Cod fiscal RO26405652 

Număr înregistrare Registrul  

Comerțului 

Sediu social 

 

J40/493/2010 

Bulevardul Corneliu Coposu Nr. 6-8, 
Clădirea Unirii View, Etajul 2, (biroul) 
ResCo-working09, Sector 3, București, 
România 

 

INFORMAȚII DESPRE ACEST RAPORT OPERAȚIONAL 

Tipul raportului Raportul Operațional T3 2025 

Pentru exercițiul financiar 01.07.2025 – 30.09.2025 

Data publicării 01.10.2025 
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SCRISOARE CEO 
 

Stimați investitori, 

Reluăm raportarea separată a rezultatelor 
operaționale trimestriale, iar momentul nu putea 
fi mai bun.  

Tocmai am terminat al treilea trimestru 
consecutiv cu creștere de venituri, în pofida 
volatilității mediului economic și politic din 
România 2025.  

 

 

EVOLUȚIE VALOARE COMISION DE REȚEA 

 

 

 

 

 

 

 

În plus, Septembrie 2025 a fost prima lună cu creștere a numărului de vânzări 
generate de platforma BusinessLeague, din Februarie 2024.  

Chiar dacă la nivelul întregului trimestru numărul vânzărilor este sub 2024, graficul 
de mai jos redă viteza cu care am absorbit șocul măririi TVA-ului din August și ne dă 
motive serioase de optimism la intrarea în trimestrul 4, în care ne așteptăm să 
menținem și chiar să accelerăm trendul de creștere.  
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După un an și jumătate de schimbări rapide în mediul economic și politic, 
ecosistemul nostru s-a adaptat la noua realitate - reflectată în schimbări importante 
ale categoriilor de produse care se vând prin BusinessLeague. Dacă anul trecut 
industria farmaceutică domina topul vânzărilor, în 2025 categoria de cărți a redevenit 
lider în clasamentele noastre, cu peste 130.000 de vânzări generate doar în T3. 
 
La nivelul întregului ecosistem, am încheiat trimestrul cu peste 500.000 de vânzări 
generate, în valoare de peste 30 de milioane de euro.  
 
În paginile de mai jos găsiți o analiză amănunțită a tendințelor și jucătorilor principali 
care au generat performanțele și revenirea rezultatelor din acest an.  
 
Cu o lună înainte de Black Friday 2025, pe 6 octombrie, relansăm marketplace-ul de 
influenceri BusinessLeague, prin care oferim magazinelor mici și medii un 
mecanism simplificat de colaborare cu creatori de conținut la Cost Per Vânzare.  
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Într-o primă fază marketplace-ul va fi disponibil celor 700 de magazine online active 
astăzi în BusinessLeague, care pot colabora cu peste 500 de influenceri.   
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 
Puteți găsi mai multe detalii aici. 
 
Trimestrul 3 a fost și trimestrul în care am anunțat faptul că tranzacția Profitshare nu 
s-a finalizat și reorientarea resurselor companiei către 3 direcții mari:  
 

1. Consolidarea poziției de piață în România și CEE prin investiții în 
marketing, vânzări și suport; 

2. Relansarea marketplace-ului de influenceri; 
3. Testarea unui nou model de extindere pe piețe externe, alături de co-

founderi locali.  
 

Puteți afla mai multe detalii despre proiectele de mai sus urmărind prezentarea pe 
care am susținut-o la a 9-a ediție a evenimentului Quarterly Report organizat de 
Tradeville și Ziare.com.  

 
În apropiere de Black Friday le urez tuturor jucătorilor din e-commerce, dar mai ales 
celor din BusinessLeague, tradiționalul: Spor la conversii! ™  
   
 

Dorin Boerescu  

CEO & Președinte al Consiliului de Administrație 

https://i.businessleague.com/im/
https://www.youtube.com/watch?v=-ecafvJDtvw&t=13007s


8 
 

REZULTATE OPERAȚIONALE 

2PERFORMANT ÎN T3 2025 
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Top 20 Magazine Online după Numărul de Vânzări 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Top 20 Afiliați după Numărul de Vânzări 
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CATEGORII DOMINANTE DE PRODUSE COMERCIALIZATE ÎN 
BUSINESSLEAGUE 

 

Structura vânzărilor din trimestrul al treilea 2025 evidențiază consolidarea 
categoriilor deja dominante în platformă, în special Books, Fashion și Electronics 
IT&C. Acestea atrag volume mari, performanța lor reflectând colaborări eficiente cu 
afiliați de top. 

 

 

 

 

   

Books
26.4%

Pharma
15.4%

Fashion
13.1%

Beauty
8.4%

Electronics IT&C
7.1%

Others
29.6%

Top 5 Categorii după Număr de Vânzări

Top 5 Categorii Număr de vânzări

Books 139,997 

Pharma 81,695 

Fashion 69,199 

Beauty 44,681 

Electronics IT&C 37,619 

Others 156,864 

Books
10.8%

Pharma
8.7%

Fashion
12.0%

Beauty
6.4%

Electronics IT&C
24.0%

Others
38.2%

Top 5 Categorii  după Valoare Vânzări

Top 5 Categorii Valoare vânzări

Electronics IT&C            7,430,838 € 

Fashion             3,726,128 € 

Books             3,352,569 € 

Pharma            2,680,594 € 

Beauty             1,969,994 € 

Others           11,827,490 € 
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litera.ro

carturesti.ro

librarie.net

elefant.ro

bookzone.ro

11,690 

13,167 

21,444 

28,985 

47,522 

Top 5 Magazine

Număr vânzări

MAGAZINELE ȘI PRODUSELE CU CELE MAI BUNE REZULTATE 

Această secțiune prezintă magazinele și produsele cu cele mai bune rezultate din 
BusinessLeague, evidențiind top 5 comercianți și top 10 produse pe fiecare categorie 
– indicatori relevanți pentru dinamica vânzărilor și preferințele de consum în T3 2025. 

 

 Cărți 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

     Produse farmaceutice  

  

 

napofarm.ro

pfarma.ro

liki24.ro

springfarma

drmax.ro

2,538 

4,342 

6,083 

28,573 

31,677 

Top 5 Magazine

Număr vânzări

Titluri
Număr de 

vânzări

* Cutie. Bebe invata. Primele mele carticele in 

alb si negru
                504 

* Legile naturii umane                 330 

* 1 2 3. Prima mea carte cu autocolante                 320 

* Keeping 13. Baietii de la Tommen #2                 300 
* Prima mea carte cu autocolante. Fructe și 

legume
                282 

* Medium medical: Vindecarea ficatului                  281 

* Pana nu se raceste cafeaua                   211 

* Orasul Semilunii. Casa Focului si a Umbrei                  183 

* Templul umbrelor. Minciuna lui Michelangelo                  182 

* Gandeste ca un calugar                  179 

Produse
Număr de 

vânzări

* Servetele umede pentru copii Pure, 56 

bucati, Huggies
             1,754 

* Liqua Elements 10ml - Traditional Tobacco                 685 

* Baton pentru slabit cu ceai verde Fibrobar                  612 

* Liqua Elements 10ml - Bright Tobacco                  610 

* Liqua Elements 10ml - Cuban Cigar                 500 

* INTRAFIX® Primeline Classic                  401 

* Liqua Elements 10ml - American Tobacco                400 
* ISOTONE Kochsalz-Losung 0,9% Braun 

Ecoflac Plus
                 331 

* (LTB) Naturavit Ceai pentru slabit 50 g                 304 

* Plasturi Antireumatici cu Mentol, 12 x 18 cm                 280 
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 Pr 

     Modă 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

       Beauty                                                      

 

tezyo.ro

depurtat.ro

answear.ro

fashiondays.ro

otter.ro

3,340 

3,891 

8,643 

14,646 

15,876 

Top 5 Magazine

Număr vânzări

nailshop.ro

fragranza.ro

bestvalue.eu

kitunghii.ro

cupio.ro

2,614 

3,795 

5,609 

6,845 

8,068 

Top 5 Magazine

Număr vânzări

Produse
Număr de 

vânzări

* Pila Manichiura EMMA 100/180                 344 
* Pila Unghii Semiluna granulatia 180/240 - 

SensoPRO Milano
                279 

* Pila Profesionala pentru unghii Long-Lasting 

Cupio 100/150
                276 

* Pila semiluna Staleks NFE-40-100/180                  271 
* Pila profesionala pentru unghii Cupio din 

lemn 100/180
                 187 

* Oja Semipermanenta CANNI 239                  177 
* Punga Sterilizare Pupinel Autosigilanta 

130x200mm
                  161 

* Pila semiluna Staleks NFE-40-150/180                   114 

* Ceara epilat piele sensibila 100 ml                   113 

* Oja Semipermanenta CANNI 161 BLACK                  104 
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     Electronice IT&C 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

spy-shop.ro

a2t.ro

flanco.ro/

evomag.ro

flip.ro

3,264 

3,398 

3,643 

4,121 

4,685 

Top 5 Magazine

Număr vânzări

64.7%
9.9%

9.6%

15.7%

Top 3 Surse de Trafic după Număr Vânzări

Google Shopping Ads (CSS)

Cashbacks

Coupons/Vouchers

Altele

Surse de Trafic Număr Vânzări Valoare Vânzări

Google Shopping Ads (CSS)                     343,195           18,947,039 € 

Cashbacks                       52,704              2,886,616 € 

Coupons/Vouchers                       50,872              3,469,013 € 

Altele                       83,282            5,684,945 € 

Produse
Număr de 

vânzări

* Mufa RJ45 UTP/ FTP cu 8 pini 8P8C, CAT5E, 

TEL0004A
              1,021 

* BasicClip pentru montarea BasicRail K2 

Systems 1001164
                672 

* Conector ecranat Rj45 CAT5E, RJ45HOLE                 497 

* Cartela interfon Electra, TAG.ELT.000                 464 
* USB Flash Drive Kingston 64 GB DATE 

Traveller Exodia, USB 3.2
                426 

* Mufa F pentru RG6                 384 

* Mufa alimentare tata C01                 376 
* Tag de proximitate Genway TAG.01.C, tip 

breloc, albastru
                348 

* Set de prindere intermediar DomeClamp K2 

Systems 2002558, 30 mm - 50 mm
                329 

* Surub autoforant pentru tabla de 0.50 mm 

K2 Systems 1005193, 6 x 38 mm
                324 
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DiSTRIBUȚIA MOBIL / DESKTOP A VÂNZĂRILOR DIN BUSSINESLEAGUE 

Distribuția este calculată pentru toate cele 530.054 de vânzări generate prin 
platforma BusinessLeague în intervalul: 1 iulie - 30 septembrie 2025. 

  

 

16,599 16,902 16,170 15,123 12,360 
5,994 7,572 

66,463 
70,020 67,895 

62,543 
55,868 

46,439 

56,477 

LUNI MARȚI MIERCURI JOI VINERI SÂMBĂTĂ DUMINICĂ

Distribuția vânzărilor online pe zilele săptămânii 

Desktop Mobile
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Distribuția vânzărilor online pe ore

Desktop Mobile

81%
428,039 

17%
91,137 

2%
10,877 

Număr Vânzări

Mobile Desktop Unknown

75%
23,242,798 € 

23%
7,047,831 € 

2%
696,983 € 

Valoare Vânzări
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DESPRE 2PERFORMANT 
 Suntem prima companie de tehnologie 
listată la Bursa de Valori București - un 
business construit cu viziunea clară că 
marketingul poate fi una dintre primele 
industrii 100% colaborativă, transparentă 
și bazată exclusiv pe rezultate. 

 Platforma pe care o dezvoltăm 
conectează magazinele online cu 
specialiștii în marketing printr-un model 
simplu și corect: publicitate la Cost Pe 
Vânzare. Prin tehnologia dezvoltată de noi 
sute de magazine online colaborează cu 
mii de specialiști în marketing într-un mod 
intuitiv, pentru că am automatizat toate 
procesele care țin de partea legală, 
comercială, atribuire, facturare și încasare. 
Practic, eliminăm birocrația din marketing 
și oferim un sistem unic de colaborare 
între antreprenori în marketing și 
antreprenorii din e-commerce. 

În 2024 am transformat afilierea într-o 
competiție BusinessLeague.com - un 
campionat de e-commerce unde 
performanța se măsoară în vânzări reale, 
nu în impresii sau like-uri. Este un 
ecosistem gamificat, unde magazinele 
online și afiliații concurează, cresc și se 
dezvoltă împreună. 

Până la finalul trimestrului 3 2025 am 
facilitat peste 15.2 milioane de vânzări, în 
valoare de 759 milioane euro, pentru mii 
de branduri din România, Bulgaria și din 
ce în ce mai multe piețe europene. 

Suntem parte din Noua Economie. 
Credem în inovație, transparență și într-un 
model meritocratic în care orice 
antreprenor sau marketer talentat poate 
câștiga – indiferent de unde pornește. 

2Performant, liderul 
pieței de marketing 
afiliat din România, se 
listează la BVB 

2020 

De-a lungul timpului 

 

 

15.2 milioane 
vânzări online 

€ 

Vânzări în valoare de  
759 milioane Euro 

791 milioane 
click-uri 
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PREZENTAREA ACTIVITĂȚII PRINCIPALE
  
Modelul de business 2Performant - 2Performant este un marketplace care 
reunește antreprenorii din eCommerce cu profesioniștii din marketing digital, 
într-un model bazat doar pe cost per vânzare. Advertiserii – magazinele online 
– plătesc doar când vând. Marketerii – afiliații – sunt recompensați în funcție 
de performanța generată.  

 

 

 

 

 

 

 

 

Platforma este self-service, gamificată și orientată spre eficiență maximă. 
Funcționează în timp real, cu transparență totală.  Aceasta este formula unică 
găsită de noi pentru a ne ocupa locul din domeniul marketingului afiliat. 
BusinessLeague este un clasament al celor mai buni jucători din afiliere. 

 

AFFILIATE MARKETING  

Marketingul afiliat presupune promovare 
plătită la cost pe vânzare (cost per sale). 
Pentru branduri, marketingul afiliat este 
probabil cel mai eficient instrument de 
promovare și vânzare, iar pentru specialiști, 
este cea mai simplă modalitate de a câștiga 
venituri folosind timpul și competențele de 
digital marketing.  

Platforma BusinessLeague intermediază 
această relație, făcând-o simplă, corectă și 
bazată pe performanță. 
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ADVERTISERI / MERCHANTS 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

AFILIAȚI / MARKETERS 

Afiliații sunt utilizatorii platformei care promovează online ofertele 
advertiserilor cu care au intrat în relație de afiliere. Ei generează trafic 
targetat pentru magazinele online și sunt remunerați pe bază de performanță. 

Sursele de trafic folosite de aceștia sunt:  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Calitatea de advertiser este atribuită în general magazinelor care operează 
în mediul online. 

Printre advertiserii activi în platforma 2Performant se numără: 
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Pentru modalitatea de plată Pre-Pay, 2Performant a implementat 
funcționalitatea Direct-Debit, care automatizează procesul de alimentare al 
programului de afiliere, asigurând un flux neîntrerupt de vânzări.  

 

sistem de plată cu 
facturare săptămânală 

sau lunară 

sistem de plată în avans și 
alimentarea continuă a 

contului 

 

SURSE DE VENIT 
 

În cadrul activității de marketing afiliat, 2Performant generează venituri directe din 
patru surse: 

 

 

 

 

 

Suplimentar, advertiserii pot plăti taxe de promovare în rândul afiliaților, pentru a 
crește vizibilitatea în platformă, la evenimente offline sau în alte situații. 

Modelul de afaceri și competiția BusinessLeague permit atât afiliaților, cât și 
advertiserilor să primească recompense bazate pe succesul lor în categoriile în care 
participă. 

În plus, platforma generează și venituri indirecte, prin comisioanele plătite de 
advertiseri afiliaților, sume care tranzitează 2Performant și contribuie la rulajul total 
operat, susținând astfel dezvoltarea ecosistemului și consolidarea poziției companiei 
în piață.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

   

 

 

Platforma 2Performant permite două modalități de plată pentru companii 
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Un element cheie al modelului de business este diversitatea industriilor din care 
provin advertiserii activi în platforma 2Performant.com, precum: Fashion, Cărți și 
muzică, Produse de înfrumusețare, Electronice, Articole pentru copii, Casă și grădină, 
Sport și outdoor, Sănătate și îngrijire personală, printre altele.  

Această distribuție echilibrată reduce dependența companiei față de un singur sector 
și oferă stabilitate, mai ales în perioade economice dificile pentru anumite industrii.  

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

PONDERE COMISION DE REȚEA 

19% 

Primii 10 clienți 
reprezintă doar 19% din 

comisionul de rețea 
2Performant. 

81% 

736 clienți compun 
81% din comisionul de 

rețea 2Performant. 



20 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


